
営業マンが使いたくなる商談DXツール  

sizzleスカウター 

株式会社sizzle



営業DXツールを導入しているが活用できていない企業 

84% 



営業マンがストレスなく、 
使いたいと思える商談支援ツールを実現。 

既存の営業DXツールへのストレス

・管理画面を見にいくのが面倒

・行動履歴が読み取りづらいUI

・とりあえず入力だけしている

・管理画面を見にいく必要がない

・直感的に読み取れるUI

公式キャラクターしずるん 



普段受け取っている問い合わせ転送メールを 
商談に活用できるレポートに変換！ 



sizzleスカウターレポート紹介

キャラクター表示

行動分析によって判定された顧客の性格
を公式キャラクター"しずるん"が表現してく
れます。

問い合わせ内容の表示

問い合わせフォームに入力された情報をレ
ポート最上部に表示します。

ポジティブワードのマークアップ

備考欄に入力された文言から「依頼」「検
討」などポジティブワードを認識してマーク
アップします。



sizzleスカウターレポート紹介
見込表示
ユーザーがどの程度の見込み度か、閲覧履歴を
元に独自解析し、数値化します。

閲覧動向の特徴

ユーザーの閲覧動向の特徴を表示します。

性格表示

閲覧動向を元に性格分析を行い、性格に合わせ
た商談のヒントとともに表示します。

ニーズ表示
閲覧ページを解析し、ユーザーのニーズを
割り出し、表示します。



sizzleスカウターレポート紹介

興味あるコンテンツランキング

お問い合わせが来たユーザーがどんなコンテンツに興
味を持っていたかを一覧表示！
ユーザーが気になっているサービスや商品が可視化さ
れます。

問い合わせ内容の表示

ユーザーがどのコンテンツをどれくらい読んできたかが
すべて可視化されます。
閲覧履歴からユーザーが問い合わせた理由を把握する
ことでスムーズな商談が可能になります。



sizzleスカウター管理画面紹介

顧客ステータス管理

受注・失注などステータス管理ができます。レポートが蓄
積されることで、「成約しやすい問い合わせ」を判別でき
るようになります。
（2023年5月アップデート予定）

担当者管理

案件ごとに担当者登録が可能です。
営業マン別の成約管理や、得意なユーザーの傾向など
を炙り出すことが出来ます。
（2023年5月アップデート予定）



sizzleスカウター管理画面紹介

サイト診断レポート

サイトコンテンツ改善に活用できる機能です。

・離脱対策が推奨されるランディングページ

・リライトが推奨されるランディングページ

・CV獲得ランディングページ

が一覧で表示されるため、改善すべきページが一見して

分かります。

また、レポートの受注ステータスを更新することで、受注

に至ったランディングページ一覧も取得することが可能

です。



sizzleスカウター管理画面紹介

離脱メールアドレスリスト

問い合わせフォームを途中まで入力して離脱したユー

ザー情報を取得することができます。

メールアドレス・電話番号など入力した情報が一覧で表

示されるため、見込リストとしてＤＭを送ったり、テレアポ

に利用可能です。



sizzleスカウターの活用方法

どのページからサイトに入ってきたのか、どの事例を見ているのかを見てか
ら商談に臨むよう社内で統一しています。顧客ニーズの深堀りがしやすくな
ると社内でも評判ですね。

資料請求の顧客への電話によるアプローチにsizzleスカウターを活用してい
ます。何に興味を持っていただいているのかが一目でわかるのがいいです
ね。見込み度別にソートできる機能も重宝しています。

閲覧している事例を元に、

商談冒頭でのヒアリングに活かしている

管理画面のレポートソート機能を使って、

見込みレベル・マークアップ別にソートし

効率のいいテレアポに繋げている



料金プラン



100社限定キャンペーン

今なら設定サポート費用　通常5万円 　無料

ヒアリング（30分）

タグ設置

管理画面でのURL登録

マークアップ設定

最短１日で運用開始可能です！



営業マンのモチベーションが上がる唯一無二の

ツール『sizzleスカウター』を是非導入ください！

商談にもっとワクワクを。


